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(Geen) koopje uit China?
Valt er nog een voordeeltje te scoren in het Verre Oosten?

Wessel Sijl
Een aantal jaren geleden zijn er enkele artikelen in de SoftwareBus

gepubliceerd over het aankopen van (computer)elektronica en fotospullen bij
Chinese webwinkels, zoals AliExpress.Vooral interessant waren aankopen van
toch al scherp geprijsde artikelen tot 22 euro, omdat die zonder betaling van

btw en invoerrechten konden worden aangeschaft.

Helaas is vorig jaar dat voordeel weggevallen, als gevolg van
een maatregel van de Europese Unie die stevig verankerd is
in de douanewetgeving. Nu moet btw worden betaald bij in‐
ternet aankopen tot 150 euro uit landen die geen deel uit‐
maken van de Europese Unie. Boven de 150 euro wordt het
nog duurder: dan moeten naast de btw ook invoerrechten
worden betaald.
En dat is nog niet alles. Want de kans is groot dat je ook nog
eens een servicebedrag voor de invoerhandelingen moet be‐
talen aan het postbedrijf dat de zending bij je bezorgt. Dat
kan aardig in de papieren lopen, en zo kan dat goedkope
computeronderdeel uit Verweggistan ineens een onaange‐
name duurkoop worden. Jammer. Maar niet getreurd, want
er zijn manieren om voor een redelijk bedrag toch producten
uit landen zoals China te scoren. Lees verder wat zoal de
mogelijkheden zijn.

Waarom besteed ik hieraan aandacht in de SoftwareBus?
Omdat met name aan computers gerelateerde producten
(idem tablets en mobiele telefoons, of accessoires daarvoor)
populair zijn (of waren) om te kopen bij Chinese webwinkels.
Kortom, dat was een luilekkerland voor de computeraar.
En vlak ook de interessante spullen voor digitale fotografie
niet uit. In de inleiding schreef ik al ‘jammer’, temeer om‐
dat op het moment van schrijven van dit artikel de media
volop berichten over de stijgende inflatie, en het leven
daardoor alleen maar duurder wordt. Ook als het gaat om
computeraankopen.

De maatregel van de EU was te verwachten. Er werd zó mas‐
saal door particulieren gewinkeld bij buitenlandse webwin‐
kels, vooral die in China, dat dit een bedreiging vormde voor
de Europese economie. En bescherming van de eigen econo‐
mie is nu eenmaal een van de (belangrijkste!) doelstellingen
van de Europese Unie en de lidstaten, zoals Nederland. De
eigen producenten mogen niet ten onder gaan aan de stort‐
vloed van spotgoedkope spullen uit landen zoals China.

Er is natuurlijk niets tegen handel met landen buiten de Euro‐
pese Unie, ook niet als het gaat om de aankopen door par‐
ticulieren, zolang er maar een gezonde balans is met de

eigen economie. Uiteraard hoopt de Europese Unie dat de
kopers hun heil zoeken bij producten die hier in Europa ge‐
produceerd worden, en verder dat Europese producenten
aangespoord worden om hun spullen tegen scherpere prijzen
op de markt te brengen. Dat lijkt deels te gaan lukken, maar
wordt mogelijk nu weer geremd door de voornoemde infla‐
tie. Het resultaat zal pas over langere tijd zichtbaar zijn in
het huishoudboekje van de Europese Unie en van de lid‐
staten.

De honger naar goedkope producten uit met name China
blijft onverminderd hoog. Zeker als de producten ook nog
eens van mooie kwaliteit zijn. China is de grootste maker en
exporteur van computer‐elektronica, en de kans is zeer groot
dat minimaal 80% ‐ maar waarschijnlijk meer ‐ van je com‐
putercomponenten inclusief tablets en mobiele telefoons, of
accessoires daarvoor, in China zijn gemaakt.

Voor particuliere aankopen tot € 150 heeft de EU een list
bedacht. Een buitenlandse webwinkel kan (maar dat is niet
verplicht!) de btw alvast incalculeren in de aankoopprijs, en
dat bedrag verrekenen met de Europese Unie of met het Eu‐
ropese land van bestemming. Op deze wijze worden de in‐
voerhandelingen door de postbehandelaar vermeden, en
hoeven die niet in rekening te worden gebracht bij de koper.
Dat scheelt alweer. Uiteraard zal de Chinese producent pro‐
beren de kostprijs en de winstmarge zo laag mogelijk te
houden, waardoor het aankoopbedrag inclusief btw toch nog
alleszins aantrekkelijk is.

Dat die mogelijkheid bestaat, betekent nog niet dat buiten‐
landse webwinkels ook daadwerkelijk zo’n btw‐verrekening
met de Europese unie gaan doen. Het verlangt de nodige
voorbereidingen voor de webwinkel, waaronder het sluiten
van handelsverdragen of overeenkomsten met de Europese
Unie, en niet in de laatste plaats een degelijke financiële
administratie voor dat doel. Lang niet alle webwinkels die
buiten de Europese unie gevestigd zijn, kunnen zich dat per‐
mitteren, of ze willen er simpelweg niet aan meewerken.
Alleen hele grote webwinkels, zoals AliExpress, kunnen of
willen zich dat wellicht veroorloven, en dan is het nog maar



2

de vraag of de achterliggende leverancier of producent ook
bereid is om er aan mee te werken, en zijn producten nog
goedkoper uit te brengen. Wil je dus een aankoop doen bij
zo’n buitenlandse webwinkel, let dan goed op of de btw al is
verrekend in de aankoopprijs.
Raadpleeg daarvoor zorgvuldig de website van de webwinkel.
Is er geen Europese btw ingecalculeerd in de koopprijs, dan
komt er nog een flink bedrag bovenop de aankoop op het
moment van aflevering: voor btw en invoerhandelingen.
Meestal wordt het in totaal zo duur, dat je achteraf vaak be‐
ter je aankoop gewoon hier in Nederland had kunnen doen.
Wat sowieso beter is voor ’s lands economie.

Bij aankopen boven de € 150 moet je behalve btw ook in‐
voerrechten betalen, en dan wordt het nog veel duurder. In
dat geval moet er, net als bij professionele importeurs, in‐
voeraangifte worden gedaan (in de regel wordt dat bij par‐
ticuliere aankopen gedaan door de postbehandelaar, die
vervolgens de btw en de invoerrechten alsmede de service‐
kosten aan je doorberekent, en daarna de rechten afdraagt
aan de Staat).
Is hiermee alle hoop op de aloude Chinese voordeeltjes ver‐
dwenen? Bijvoorbeeld die fraaie USB‐stick, of de geheugen‐
uitbreiding, of een webcam, of een microfoon? Of, als ik aan
fotografie denk, die mooie led‐lamp, of een polarisatiefilter?
In de praktijk valt dat misschien toch mee. Hoe zit dat pre‐
cies?

Om te beginnen kan het incalculeren van de btw in de aan‐
koopprijs een prima remedie zijn, zoals eerder omschreven.
Voorwaarde is dan wel dat de webwinkel die mogelijkheid
biedt. Deze maatregel van de Europese Unie heeft erin gere‐
sulteerd dat veel geliefde artikelen op grote schaal en tegen
veel lagere stukprijzen door Nederlandse of Europese bedrij‐
ven professioneel en op grote schaal worden geïmporteerd.

Het gevolg is dat bij distributie naar de Europese retailers,
dankzij de veel grotere aankopen met forse kwantumkortin‐
gen nog alleszins redelijke prijzen kunnen worden berekend
en de uiteindelijke prijs voor de particuliere koper ook best
aanvaardbaar is. De kans is groot dat de aankoop van een in
China geproduceerd artikel bij een Nederlandse retailer niet
alleen schappelijk geprijsd is, maar mogelijk zelfs gelijk is
aan de directe aankoop in China waarover je btw en eventu‐
ele invoerheffingen zou hebben moeten betalen.

Uiteraard werden veel producten, waaronder computerspul‐
len, al geruime tijd op deze manier grootschalig geïmpor‐
teerd in de Europese Unie. Maar sinds de start van de voor‐
noemde btw‐maatregel voor particuliere aankopen heeft dit
een nog hogere vlucht genomen, en dat maakt het weer in‐
teressant voor de uiteindelijke koper.

Ik kan uit eigen ervaring melden dat ik sinds vorig jaar net zo
lief, eigenlijk liever nog, mijn spulletjes ‐ die ik eerst bij Ali‐
Express kocht ‐ gewoon bij een Nederlandse (web)winkel
koop. Het scheelt nog maar weinig in de kosten. Bijkomende
voordelen zijn dat je je spullen vlot in huis hebt, en dat de
vertrouwde Nederlandse garantiespelregels gelden.

Eigenlijk dus veel beter. Mijn laatste aankoop, een 7‐poorts
USB 3‐hub met schakelaartjes, heb ik gewoon in mijn woon‐
plaats gekocht voor een bedrag die zelfs iets lager was dan
de online aankoop in China plus btw en bedrag voor invoer‐
handelingen.

Er is nog een reden waarom veel spullen zoals elektronica,
die langs professionele weg door handelaars in de Europese
Unie worden geïmporteerd, tegen schappelijke prijzen op de
markt kunnen worden gezet. Zulke producten worden steeds
vaker per containertrein vervoerd naar Europa, geheel over
land over de zogenaamde Zijderoute. Dat is goedkoper dan
vervoer door de lucht, en dat resulteert weer in lagere in‐
voerrechten. Hoe zit dat precies?
Ook transportkosten maken deel uit van de waarde waarover
invoerrechten worden geheven. Dus als de transportkosten
lager zijn, valt de invoerheffing lager uit. En er is nog een
bijkomend heel belangrijk voordeel dat het vermelden waard
is: vervoer per spoor is aanzienlijk minder belastend voor het
milieu dan per vliegtuig. Dat zie je niet in je portemonnee,
maar voor een schoner milieu is ook veel te zeggen, toch?

(Noot: Kort na het schrijven van dit artikel werd Oekraïne
binnengevallen door Rusland. Het genoemde vervoer over de
Zijderoute kan mogelijk hierdoor worden beïnvloed, mede
als gevolg van de sancties die door de Europese Unie zijn
opgelegd aan Rusland en Belarus. Het is allemaal nog ondui‐
delijk. Op moment van schrijven van deze kanttekening
rijden de treinen ex China nog wel.)

Tot slot: er zijn zeer grote webwinkels die zich een eigen
vestiging in een van de landen in de Europese Unie kunnen
permitteren. In dat geval zijn alle douanerechten al verre‐
kend in de aankoopprijs die de Europese tak van zo’n web‐
winkel adverteert. Amazon is zo’n voorbeeld.

Conclusie: er is het nodige veranderd, maar dat hoeft zeker
nog niet in het nadeel van de consument te zijn.

Verenigd Koninkrijk

We zouden het al bijna vergeten. maar Good Old England is

Steeds vaker wordt vanuit het verre oosten over land vervoerd
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sinds de Brexit geen lid meer van de Europese Unie. Dus bij
privéaankopen vanuit het Verenigd Koninkrijk gelden dezelf‐
de spelregels als bij aankoop uit bijvoorbeeld China of welk
ander land buiten de Europese unie. Het Verenigd Koninkrijk
probeert zich de laatste tijd te profileren als een interessant
vestigingsland voor grote distributiecentra, ook voor handel
met de Europese Unie. Allemaal reuze interessant, maar een
aankoop uit Engeland is gewoon douaneplichtig geworden,
en dus moeten er invoerheffingen worden betaald.
Engeland is best wel interessant voor specifieke producten,
maar helaas niet of minder interessant voor die populaire
producten (zoals elektronica) die massaal door Chinese be‐
drijven worden geproduceerd. Zo zag ik bij een Engelse web‐
winkel een fraaie stofhoes voor mijn Epson fotoprinter,
degelijk en perfect op maat gemaakt. Het zou me niks ver‐
bazen als die toch in het verre oosten is geproduceerd.

Ik heb in
Nederland,
idem in
België en in
Duitsland,
het inter‐
net afge‐
struind,
maar hij is
hier niet te
koop, dus
in dit geval
moet ik,
als ik hem
zou aan‐
schaffen
bij de
Engelse
webwinkel,

de meerprijs vanwege invoer in de Europese Unie accepte‐
ren. Zucht ….
Toch maar eens kijken of mijn vrouw het voor een minder
bedrag zelf kan maken op de naaimachine. Je kunt niet al‐
tijd voor een dubbeltje op de eerste rang zitten.

Hoe dan ook, ongeacht waar je geliefde aankopen ook wor‐
den gemaakt, met een beetje zoeken en surfen op internet
blijkt dat
tegenwoordig dicht bij huis spullen voor zeer schappelijke of
soms zelfs ronduit scherpe prijzen kunnen worden aange‐
schaft. Zelfs producten die je wellicht voorheen kocht bij
AliExpress. Je hoeft in veel gevallen niet meer virtueel naar
China te gaan, maar kunt ze gewoon hier om de hoek kopen.

Het is altijd goed om je vooraf te oriënteren als je toch iets
buiten de Europese Unie wilt aanschaffen. De Nederlandse
douane heeft daarvoor prima informatie paraat op haar web‐
site. Zie: https://www.belastingdienst.nl/wps/wcm/

connect/ nl/internetaankopen/internetaankopen

Zo kun je ook
informatie
vinden over
producten
die je niet
mag kopen
bij een bui‐
tenlandse
webshop.
Voor com‐
puter‐ of
cameraspul‐
letjes zal
niet direct
een in‐
voerverbod

aan de orde zijn, maar check toch maar voor de zekerheid de
website van de douane.

De douane adviseert om goed te checken waar de webwinkel
gevestigd is, binnen of buiten de Europese Unie. Het is niet
altijd is duidelijk waar de webwinkel precies zit.

Een Nederlandstalige webshop betekent niet dat je met een
webshop in Nederland of in de Europese Unie te maken hebt.
De vestigingsplaats van de webwinkel kan als volgt worden
gevonden:

• Kijk op de
site van de
webwinkel
naar de
adresgege‐
vens. Die
vind je vaak
onder ‘con‐
tact’ of onder
‘about us’.

• Kijk naar de
levertijd.
Lange lever‐
tijden kunnen
betekenen
dat het pro‐
duct niet uit Nederland of een ander EU‐land komt.

• Lees online reviews over de webwinkel.
• Kijk naar de landcode van het internetadres.
• Zo is amazon.co.uk gevestigd in het Verenigd Koninkrijk

(en dat is sinds de Brexit buiten de Europese Unie), en er
moet bij invoer worden gerekend op douaneheffingen.

Ga je toch ‐ weloverwogen ‐ een aankoop online in een land
buiten de Europese Unie doen, dan wil je ongetwijfeld weten
hoeveel aanvullend moet worden betaald aan btw, invoer‐
rechten, en servicekosten van de postbehandelaar.
Voor wat betreft de afhandelingskosten voor invoer, kun je
het best te rade gaan bij de postbehandelaar die je aankoop
vervoert (zoals PostNL, DHL, DPD, enz.).

Voor wat betreft de btw en invoerrechten toont de douane
op de website een mooi rekenvoorbeeld. Zo wordt ook goed
uitgelegd dat de btw wordt berekend over de prijs van de
goederen, plus de verzendkosten, plus de eventuele verze‐
keringskosten én plus de invoerrechten.

Velen realiseren zich niet dat de btw zo wordt berekend.
Kortom, de prijs kan flink oplopen, meer dan je wellicht zou
verwachten. In het rekenvoorbeeld op de website van de
douane zie je hoe een geadverteerde prijs met gemak meer
dan 25 % hoger kan uitvallen.

Bezint eer ge begint, en dus even vooraf calculeren… maar
dat zit de Nederlander toch in het bloed...?

Voor degenen die het nog niet (precies) weten:
dit zijn de landen van de Europese Unie




